
 

金斯瑞生物科技：2023 半年度业绩会管理层致辞 

8 月 21 日，北京时间上午 9:00 

总时常约：40 分钟 

[Pengfei Duan]  
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尊敬的股东，投资人及分析师，欢迎各位参加金斯瑞生物科技 2023 半年度业绩发布会。我是金斯

瑞生物科技投资者关系总监，段鹏飞。出席今天会议的管理层有： 

董事会主席，孟建革先生 

轮值首席执行官，邵炜慧女士 

非当值轮值首席执行官，柳振宇博士 

首席财务官，魏师牛先生 

以及子公司及事业部主要负责人 

在今天的电话会议上，我们将对未来的期望，计划和前景及非历史事实的内容做出相关陈述，这些

陈述可能构成“前瞻性声明”。由于各种重要的风险因素和不断变化的市场状况，实际结果可能与这些前

瞻性声明所表明的结果存在重大差异。我们将不会承担公开更新任何前瞻性陈述的义务。 

在今天的电话会议中，轮值 CEO邵炜慧女士将和大家分享公司在 2023上半年的业务亮点以及集团

战略规划。CFO 魏师牛先生将向大家汇报集团上半年的财务表现。 

接下来，我就把时间交给轮值 CEO 邵炜慧，邵总。 
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[Sherry Shao] 

各位早上好， 

我是金斯瑞集团轮值 CEO 邵炜慧，很高兴能和大家分享金斯瑞集团 2023 上半年的最新表现。 



 

2023 上半年尽管外部环境充满挑战和变化，但是金斯瑞集团各板块业务依旧保持了良好的增长势

头。可以看到，集团 19 到 22 年保持了约 30%的复合增长率，今年上半年我们的收入达到约 3.9 亿美金，

较去年增长约 26.4%。      

我们很欣喜的看到传奇生物成功的与合作伙伴杨森一起，将 CARVYKTI®成功进行了商业化，并在

今年第二季度取得了强劲的销售业绩。 

集团在 2023 年上半年，先后完成了蓬勃，传奇，以及百斯杰三家子公司的融资。我们目前的现金

储备，将可以保证三家子公司未来几年的资本开支需求。截至到今年上半年，集团整体现金储备约为 21.67

亿美金。 

目前集团全球雇员约 6500 人，基本与去年年底保持相同的水平，其中研发人员占比超 10%。在研

发人员的努力之下，我们拥有超过 240 项专利，还有近千件专利申请。 

得益于我们的多元化业务及全球化发展策略，集团拥有坚实的客户基础。我们服务的客户跨 100多

个国家和地区，其中包括了头部跨国药企，生物医药类企业，科研院所，农业，日化等工业和消费品企业。 

接下来，我将分板块向大家汇报 2023 上半年的经营亮点。 
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生命科学业务是集团的基石业务，自集团成立以来就保持稳健的增长。在其发展中，更是孕育了百斯杰，

传奇，以及蓬勃生物这三家子公司。 

1. 2023 上半年，面对着极富挑战的市场环境，生命科学业务保持了 16.6%的外部收入增长，活跃客

户数增长约 12%。 

2. 生命科学核心服务分子生物学保持行业领先，增长超过 18% 

3. 在产能建设上，重点依旧是交付质量及服务标准升级，我们在镇江的生命科学大楼，陆续有新的

GMP 级别的产能投放。 

 

生物药 CDMO 业务方面，尽管生物医药投融资环境的变化对整个行业的发展造成了很大的影响，但蓬勃生

物依旧取得了约 7%的外部客户收入增长。 

1. 在新项目数上，我们一共获得 12个新的大分子 CMC 项目，21 个GCT相关的新项目。从成立开始

蓬勃生物已经累计帮助客户获得 61 个全球 IND 批件。 

2. 蓬勃生物目前也在加速在美国的质粒 GMP 车间以及在中国镇江的大分子商业化产能建设。美国的

质粒 GMP 车间，将帮助我们打入美国本土市场从而进一步加强业务收入多元化及 GCT 业务国际

化。位于镇江的 2000L 级别 GMP 产能，可以满足客户 3 期临床到商业化生产的需求。 

3. 2023 年初，我们也完成约 2.24 亿美金的 C 轮融资，这将很好的保障我们的发展计划顺利实施。 



 

在工业合成生物产品方面，今年百斯杰取得了非常优秀的表现。工业合成生物产品方面，百斯杰上半年外

部收入同比增长 8.9%，剔除汇率因素影响的增速约为 16.8% 

1. 我们创新性产品，洗涤酶制剂已经取得了早期商业化成功。一部分终端厂商已经将我们的产品纳入

其供应链。 

2. 百斯杰的产能利用率也在快速提升,从而可以帮助我们继续改善成本结构。 

3. 在今年六月，我们也完成了百斯杰的 A 轮融资。所获资金将主要用于进一步优化百斯杰在济南的产

能。同时，我们也会加大在合成生物学领域的投资，吸引相关人才，对现有的合成生物学实验室进

行升级改造。 

细胞治疗方面，我们的 CARVYKTI®产品在 2023 年上半年销售额达到 1.89 亿美金。 

1. 今年 6月，在美国的 ASCO 会议上，我们展示了 CARTITUDE-4的最新数据。在这项研究中，与标

准治疗方案相比，接受 cilta-cel 治疗的患者成功的降低了 74%的疾病进展或死亡的风险。这些数

据也在新英格兰医学杂志上发表，并在同月的 2023 欧洲血液学协会上公布。 

2. 基于 CARTITUDE-4 的数据，我们的合作伙伴杨森向 EMA 提交了二类变更申请，并向 FDA 提交了

补充生物制品许可申请，以扩大 CARVYKTI®的适应症范围，用于早期多发性骨髓瘤治疗。 

3. 除了CARVYKTI®的成功之外，我们还在推进针对实体瘤的管线。本季度，FDA授予我们针对小细

胞肺癌的研究疗法 LB2102 孤儿药物认定，我们已经在美国开设两个试验中心，为患者招募做好准

备。 

4. 得益于市场对 CARTITUDE-4 研究数据的认可，我们在上半年筹集了 7.85 亿美金的资金。此外，

作为我们与杨森公司在 CARVYKTI®和 CARTITUDE 临床开发计划合作的一部分，截至到这个月底，

我们已经在今年内达成两个里程碑。 
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 下面我详细介绍一下各业务板块的经营亮点。  

 生命科学方面，我们主要从三个方面进一步为我们的客户提升价值，驱动业务成长。 

在创新方面 

• 借助于我们不断提升的基因合成能力，以及 TurboCHO 平台的升级，将基因到抗体表达

的时间缩短为 5 个工作日，达到市场上最快的交付周期。 

• 在 GCT 领域，我们新推出的用于基因编辑的 GenCircle dsDNA 是一种新型环状双链

DNA 载体。我们在上半年赢得了中国国内第一个 GMP 级别的 GenCircle 订单，同时在全

球签订了 3 个 GMP 级别的 ssDNA 订单。 

• 在多肽业务上，为了适应市场的需求，我们的环肽业务通过工艺升级，成功的提升了生产

制备成功率，并优化了成本，显著提升了上半年环肽的销售。 

产能建设及升级方面， 



 

• 上半年我们在核酸与多肽业务线上做了相应的服务升级。GMP 级别核酸产能可以生产非病

毒载体编辑相关的 sgRNA 与基因载体，为 GCT 客户提供更稳定的临床原料。而多肽业务，

通过这次产能升级，可为客户提供从 IND 申报到临床生产的相关服务。 

• 在GCT耗材方面，我们在镇江的GMP级别生产车间建设已经完成，可以为客户提供GMP

级别 T 细胞分选与激活磁珠。 

• 在 GCT 相关的仪器上，全自动质粒提取仪器 AmMag Quatro 的自动化解决方案显著节约

了质粒抽提的成本与生产时间，逐步形成销售获得了客户良好的反馈。 

• 我们在新加坡与美国产能也在持续优化中，整体盈利逐渐提升。 

无论是我们推出的新服务，还是我们不断升级优化的交付速度，交付质量以及生产设施。金斯瑞生

命科学事业群始终都围绕着客户需求这一个核心。在这个过程中，我们得以不断加强我们全球第一的基因

合成的地位，不断围绕着客户推成出新，不断将我们的产品在新兴的应用领域服务全球客户。 
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上半年生命科学业务客户结构进一步优化，总体客户数量同比增加12%。从销售的地区结构来看，

亚太区包括中国受生物医药产业投融资及宏观经济影响较为明显，销售同比下降 11%。其他海外地区，销

售整体保持快速增长势头。 
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金斯瑞生命科学事业群已经成为客户科研道路上一个值得信赖和托付的伙伴。我们的各条业务线持

续获得来自客户的积极反馈。反映了金斯瑞生命科学对于学术及工业客户不同需求的深刻理解。我们还会

继续以客户需求为导向，秉持着让研发变得更容易的经营理念，与客户共同推进生命科学产业的发展。 
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生物药 CDMO 业务上，我们在上半年对大分子及 GCT 平台能力做了进一步的提升。 

• 在抗体及蛋白药物发现及开发上，我们进一步缩短了杂交瘤平台抗体开发的时间。在全人

文库抗体发现平台上，我们目前可以在一个月内获得全人先导抗体分子。蓬勃也推出了抗

体偶联药物开发方案，提供从抗体开发到药理药效评价的一站式服务。 

• 在抗体及蛋白药物的开发与生产上，重组蛋白与双抗产量皆有提升。对于下游 GCT 应用的

抗体与蛋白 CMC 开发项目，14 周即可交付 GMP 级别物料。在项目管理上，蓬勃生物推

出了自主开发的 ProBox 工艺开发工具箱，可以充分借鉴以往的项目经验，对于工艺开发

解决方案进行更高效的管理与使用。 

• 在基因及细胞治疗业务上，质粒业务上线了自主开发的 PowerS™-ITRrs 菌株。我们的

GMPro 级别的快速生产服务，从环状质粒到线性化质粒生产交付快至 5 周。 



 

• 病毒载体业务方面，我们可以在 6 个月完成从质粒到 GMP 级别病毒载体交付。目前蓬勃

生物 50L 慢病毒生产经验不断积累中，AAV 载体悬浮生产可以放大至 200L，同时蓬勃生

物自有的 PowerS-293 与 293T 菌株也完成了 DMF 注册。 
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在新增项目上，抗体及蛋白和 GCT 方面均有一些项目结构的变化，客户的创新性研发需求有了明

显的变化。 

在抗体及蛋白药 CDMO 上，新增 12 个 CMC 及后续阶段项目。这其中包括与客户就重组凝血 VIII

因子的临床样品生产、工艺表征及工艺验证研究和商业化生产的合作。该项目可以帮助蓬勃生物积累商业

化生产经验，对我们能力的建设有着重大的意义。  

在 GCT CDMO 业务上 CMC 项目稳步增加中。客户更多地回归到非新冠相关的研发上。 
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工业合成生物产品业务上，百斯杰整体经营稳中向好。 

百斯杰的业务主要包含饲料酶及工业酶产品的销售，以及对合成生物学相关产品的研发。在饲料酶

上，我们主要是通过不断优化饲料酶单酶产品效能以及配置饲料行业常用的复合酶制剂来服务农牧及饲料

行业。在工业酶方面，我们下游的产品应用涵盖了酒精，淀粉糖，烘焙，纺织及日化五个方向。 

今年百斯杰的创新性工业酶产品取得了较好的市场突破。其中，去年底我们上市的洗涤蛋白酶产品，

已经成功的进入了一部分日化企业的供应链中，形成了稳定的销售。 

在客户服务方面，我们也在进一步升级定制服务方案，保证在销售过程中对产品进行持续的技术跟

踪，确保产品可以顺利应用于不同的下游场景。 

在产能上，目前位于济南的酶制剂生产基地的产能利用率继续提升。下半年，我们会对现有产能进

行优化和瓶颈改造，达到提高生产质量，降本增效的目的。 
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百斯杰的合成生物学研发项目按计划有序推进。传统化学合成产品替代方案的没食子酸正与合作伙

伴一同，积极开始商业化生产与销售。 

在食品及营养添加剂上，进展最快的是甜蛋白产品。糖类产品是一个超过千亿美金的市场，而得益

于现代社会对健康生活的追求，甜味剂在替代传统糖类物质上有着巨大的优势。目前百斯杰的甜蛋白已经

进行了早期的感官测试，取得了满意的成果。我们在进一步探索其商用化的模式。其他几项合成生物学产

品，也在有条不紊的研发推进中。 



 

得益于今年上半年百斯杰完成的 A 轮融资以及传统酶制剂业务的健康发展，我们在今年下半年，将

进一步加大百斯杰在合成生物学领域的投入，对合成生物学团队及研发设施进行进一步的升级。 
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细胞治疗业务方面，FDA已经受理了CARVYKTI®的补充生物制品许可申请。扩展申请包括治疗已

至少接受过一线治疗（包括蛋白酶体抑制剂和免疫调节剂）的复发性和对来那度胺耐药的多发性骨髓瘤成

年患者。通过这次申请，我们希望将 CARVYKTI®纳入多发性骨髓瘤 2-4 线治疗的范畴。目前 FDA 已经将

2024 年 4 月 5 日定为该申请的 PDUFA 日期。 

在临床上，我们计划在今年年底前完成正在进行中的 CARTITUDE-5 的招募工作。该试验评估了在

不打算进行移植的新诊断患者中使用 cilta-cel 的疗效。此外，我们计划在 2023 年第 4 季度开始招募

CARTITUDE-6 研究的患者。 
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我们的研发团队在继续推进其他管线。上个季度，我们在美国开设了我们 LB2102 项目的首个临床

研究中心，这是我们正在美国进行的第二个临床试验。 

我们的另一个实体瘤项目 LB1908，针对胃癌的Claudine18.2靶点，也在按计划进行。我们最近在

美国开设了两个试验中心，在第二季度开始招募患者，并预计很快会给第一位患者进行剂量给药。此外，

在中国，我们的一些一期 IIT 项目已经开始招募和给药。 

关于业务亮点，我就汇报到这里，接下来有请师牛与大家分享集团财务表现。 

 

[Shiniu Wei]  
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大家好，我是集团 CFO 魏师牛，接下来由我向大家汇报上半年的财务表现。 

2023 年上半年，集团及四个业务板块，继续保持增长。集团收入同比增长 26.4%达到约 3.9 亿。

其中，生命科学的外部收入增速约为 16.6%。生物药 CDMO 外部收入增速为 7%。工业合成生物产品外部

收入增速为 8.9%。得益于 CARVYKTI®产品在 2023 年，尤其是第二季度的快速销售放量，传奇的收入较

去年同期增长约 77%。 

在盈利上来看，生命科学依旧保持了稳定的盈利能力，调整后经营利润增长约 17%，达到约 3920

万美金。蓬勃生物今年上半年有约 600 万美金的调整后经营亏损。百斯杰今年上半年的调整后经营利润约

为 30 万美金，较去年同期有所下降，去年同期利润获益于一次性 IP 授权收入。 



 

细胞治疗业务由于目前正处于临床研发投入的高峰期，整体还是亏损的状态。我们预计 BCMA 项

目 2025 年可以达到盈亏平衡，而细胞治疗业务整体可以在 2026 年达到盈亏平衡的水平。 

结合传奇的盈亏预期，以及其他三块业务的盈利能力等因素，我们预期集团可能在 2025 下半年，

实现整体的盈亏平衡。 
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在研发及资本支出方面，公司在 23 年上半年整体保持稳定的趋势。目前研发费用的占比最大的是

细胞治疗业务，其他各业务单元整体研发费用与去年变化不是很大。 

公司的资本支出约 1.3亿美金。资本支出的主要领域包括用于生命科学业务的产能扩张，CDMO业

务的产能建设，以及细胞治疗的 CARVYKTI®产品的商业化产能建设。 

截至 2023年上半年，集团总现金储备约为21.7亿美金，其中传奇生物现金储备约为15.2亿美金，

其他部分现金储备约为 6.6 亿美金。 

接下来，我将介绍每个业务单元的财务情况。 
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生命科学业务在 2023 上半年继续保持稳定增长，收入近 2 亿美金，同比增长 16.6％，扣除汇率波

动的影响后，生命科学的业务的外部收入增长约为 18.8%。经调整毛利同比增长约 9.2%，达到约 1.1 亿美

金。生命科学经调整的毛利率为 54.4%，较去年上半年的 57.5%略有下降, 和去年下半年基本持平。影响毛

利除了产品组合，人工成本，新产能爬坡这些负面因素之外，我们的自动化生产，精益管理，以及人效提

升，对毛利改善也正逐渐发挥正面效应。 

业务线收入构成和去年相比没有显著的变化。 

生命科学业务经调整的经营利润较去年同期上升约 16.6%，在上半年达到 3920 万美金，经调整的

经营利润率约为 19.3%较去年同期略有提升。 

我们对 23 年生命科学外部收入全年收入预期 12-18%增幅，全年毛利率水平基本与上半年持平或

小幅波动。 
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生物药 CDMO 业务外部收入增长约 7%，达到约 6500 万美金。剔除汇率因素影响的增速约为

12.3%。收入的变化主要受生物医药产业投融资减缓的影响。 

 蓬勃生物经调整的毛利率下降约10%左右，除了产能利用率和服务价格因素的影响以外，毛利率也

受到了存货与合同资产减值影响。我们预期，蓬勃全年经调整毛利会保持在约 30%。 



 

在收入结构上，GCT 的收入占比进一步扩大。 

在费用端来看，蓬勃生物的销售费用较去年同期有所上升，来自于对海外销售团队的持续投入建设。

研发费用较去年同期略有下降。管理费用较去年同期增加约 43%，这个主要是由于美国质粒工厂建设的影

响。 

蓬勃生物经调整的 EBITDA 为 530 万美金。由于蓬勃生物短期受市场变化的影响较大，预期整体盈

利还存在一定的压力。 

我们预期 2023 全年蓬勃生物的收入保持低个位数增长，毛利率将于 2023 年上半年的水平持平。 
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工业合成生物产品方面，百斯杰上半年收入达到约 1810万美金，同比增长 8.9%，剔除汇率因素影

响的增速约为 16.8%。 

由于饲料酶终端客户受疫情及养殖周期底部影响因素消逝，饲料酶收入同比增加，工业酶受益于大

客户增长与新产品推出，收入保持增长。 

工业合成生物产品的毛利率依旧维持在 40%左右，上半年毛利率为 720 万美金。费用端方便，较

销售费用较去年同期有所上升，来源于积极布局海外市场和新产品推广。管理和研发费用变化不大。 

我们预计 2023 年，百斯杰全年的收入以人民币计价增幅会保持在约 20-30%，整体毛利率预期会

与 2022 持平。 
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细胞治疗 

细胞治疗业务方面，传奇生物2023上半年外部收入约为1.1亿美金，收入主要来自于CARVYKTI®

产品的药物销售分成和里程碑收入。CARVYKTI®商业化放量顺利，2023 上半年全球销售额为 1.89 亿美

金。 

传奇生物的研发费用包括正在进行的 cilta-cel 全球临床试验及其他非 cilta-cel 项目的研发费用，

约 1.8 亿美金。由于 CARVYKTI®还处于商业化放量的起步阶段，传奇生物经调整的净亏损约为 1.96 亿美

金。 

通过上半年的融资，传奇生物募集了约 7.85 亿美金. 截止到今年上半年，传奇账面现金充足，达到

约 15 亿美金，足以支撑传奇运营到 2025 年底达到 BCMA 项目开始盈利。传奇将利用在手资金加速

CARVYKTI®商业化产能的建设与临床试验的进展，同时支持其他管线的研发。 

接下来我们有请 Sherry 与大家再次回顾一下集团的长期发展规划。 



 

 [Sherry] 
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谢谢师牛。上半年我们取得了令人满意的业务进展，我再次对金斯瑞员工及支持我们的股东，分析

师，投资人表示感谢。 

在生命科学领域，我们一直致力于以客户为中心，服务于客户多样化的研发需求，让研发变得更容

易。同时，我们还会继续对产能及能力进行升级，适应包括 GCT 在内的新兴应用需求。 

蓬勃生物将继续保持全球业务发展的战略布局，积极开拓海外市场，并优化交付能力。我们将充分

发挥自身研发和商业化生产的综合优势。 

百斯杰将继续优化产品组合，推出更具竞争力的酶制剂产品，并加速合成生物学管线的研发。同时，

我们也将加大海外市场的拓展，以服务更多的海外客户。 

在传奇方面，我们的首款 CAR-T 药物 CARVYKTI®已经开始商业化放量。未来，我们将积极推进

CATTITUDE5 与 CARTITUDE6 两项临床试验，以更早地惠及全球更多患者。此外我们还将积极推进针对实

体肿瘤与血液肿瘤的其他管线项目。 

未来我们继续秉持我们的战略规划，践行我们“用生物技术促进人与自然更健康”的企业使命，为

人类的可持续发展及社会的进步贡献我们的一份力。 

 

 

[Pengfei Duan] 

Q&A 部分 

谢谢 Sherry，以上就是金斯瑞集团 2023 上半年业绩汇报部分。接线员，我们现在进入问答环节。 

结语 

再次感谢广大股东，投资人及分析师对金斯瑞长期以来的关注和支持。如果您还有任何问题，欢迎

随时联系我们的投资者关系团队。期待下次电话会与您相聚，谢谢。 

 

 


